
Работа со «спящей» клиентской базой на основе истории взаимоотношений 
с клиентом и скоринга в БКИ

Не требуется согласие клиента для проверки. Скоринг БКИ по модели Датафинн, 
возвращает результат в виде скор-баллов

Оценка и эффективный отбор клиента по вероятности риска, мошенничества, 
отклика на предложение, DTI и PTI клиента

Назначения высоких процентных ставок на основе оценки клиента.

Оптимизация расходов на запросы БКИ за счет прогноза времени на изменение 
оценок качества клиента

Формирование рекомендованных действий по клиенту и выгрузка в модуль 
Телемаркетинга в виде готовых к запуску кампаний

Эффективная
работа со всеми      

сегментами 

Campaign Manager – 
Менеджер кампаний
Модуль для предодобренных кредитов

Имеются только 
паспортные 

данные Клиента

Были заявки, 
но нет 

выданного 
продукта

Есть кредитный 
продукт, но уже 
не активный

Был участником 
зарплатного 

проекта, но уже 
не активный

Есть активный 
кредитный 

продукт
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Есть активный 
зарплатный 
проект

Модели оценки и рекомендательной системы построены 
на данных 10 млн контактов с клиентами


